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Das Bieterverfahren beim Immobilienverkauf

Description

Das Bieterverfahren beim Immobilienverkauf

Lesedauer: 5 Minuten

01. MArrz 2025

Was ist das Bieterverfahren und wie nutze ich es

Mit dem Bieterverfahren den Immobilienverkauf
erfolgreich realisieren

Das Bieterverfahren gewinnt in Deutschland, insbesondere in BallungsrAaumen, zunehmend an
Bedeutung. Diese Methode ermAfglicht es, den Verkaufspreis einer Immobilie durch Gebote
von Kaufinteressenten zu ermitteln, was oft zu hAfheren ErlAfsen und schnelleren
AbschlAvissen fAYhrt. In diesem Ratgeber erlAautern wir, was hinter dem Bieterverfahren
steckt, wie es funktioniert und wann es sich fA%r Ihren Immobilienverkauf lohnt.

Was muss ich als ImmobilieneigentAYsmer A¥iber das
Bieterverfahren wissen?

Was ist das Bieterverfahren bei Immobilien?

Wann lohnt sich ein Verkauf per Bieterverfahren?

Varianten des Bieterverfahrens

Ablauf eines Bieterverfahrens

Bieterverfahren mit oder ohne Makler?

Fazit

Ohne Preis in den Immobilienverkauf
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Was ist das Bieterverfahren bei Immobilien?

Das Bieterverfahren ist eine Methode zur Preisfindung von Immobilien, bei der kein fester
Verkaufspreis vorgegeben wird. Stattdessen wird die Immobilie ohne Preisangabe inseriert, und
potenzielle KAaufer kAfTnnen innerhalb einer bestimmten Frist unverbindliche Gebote abgeben. Der
EigentA¥smer entscheidet anschlieA?end, ob er eines der Gebote annimmt, weiterverhandelt oder alle
ablehnt. Wichtig ist, dass weder die abgegebenen Gebote noch die Entscheidung des EigentA¥zmers
bindend sind, bis ein notariell beurkundeter Kaufvertrag geschlossen wird.

Wichtig beim Immobilienverkauf AYiber ein Bieterverfahren

Wann lohnt sich ein Verkauf per Bieterverfahren?

Das Bieterverfahren kann in verschiedenen Situationen vorteilhaft sein:

e Hohe Nachfrage: Bei Immobilien in gefragten Lagen kann das Bieterverfahren durch den
Wettbewerb unter den Interessenten zu,hAfheren Verkaufspreisen fAYshren.

¢ Unklare Preisfindung: Wenn der Marktwert-schwer. zu bestimmen ist, beispielsweise bei
sanierungsbedAvurftigen Objekten, kann das Bieterverfahren helfen, einen realistischen Preis
durch die Gebote der Interessenten zu ermitteln.

o Schneller Verkaufsprozess: Durch die festgelegten Fristen kann der Verkaufsprozess
beschleunigt werden, was besonders vorteilhaft ist, wenn ein zeitnaher Verkauf angestrebt wird.

Vorteile des Bieterverfahrens

e Marktgerechte Preisfindung: Durch die Gebote der Interessenten kann der aktuelle Marktwert der
Immobilie ermittelt werden.

« Beschleunigter Verkaufsprozess: Die festgelegten Fristen fAYar Gebotsabgaben und
Besichtigungen fAYshren oft zu einem zAVigigeren Verkaufsabschluss.

 Transparenz: Sowohl VerkAaufer als auch KAaufer erhalten einen klaren A?berblick Aviber die
Nachfrage und den Wert der Immobilie.

Nachteile des Bieterverfahrens

¢ Unverbindlichkeit der Gebote: Da die Gebote nicht bindend sind, besteht das Risiko, dass
Interessenten ihre Angebote zurA¥ickziehen, was den Verkaufsprozess verzAfgern kann.

e Unvorhersehbarkeit des Verkaufspreises: Ohne Mindestpreis kann es passieren, dass die Gebote
unter den Erwartungen des VerkAaufers liegen.

 Aufwendige Organisation: Die DurchfA¥hrung des Bieterverfahrens erfordert eine sorgfAaltige
Planung und Verwaltung, insbesondere bei der Koordination von Besichtigungsterminen und der
Kommunikation mit den Interessenten.

Welche Art des Bieterverfahren gibt es beim Immobilienverkauf?

Varianten des Bieterverfahrens
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Es gibt verschiedene Formen des Bieterverfahrens:

« Offenes Bieterverfahren: Hierbei werden die Gebote Afffentlich gemacht, sodass alle
Interessenten die aktuellen Gebote kennen und entsprechend reagieren kAfnnen.

e Anonymes Bieterverfahren: Die Gebote werden vertraulich behandelt, und die Bieter erfahren
nicht, welche Summen die Konkurrenz bietet.

 Online-Bieterverfahren: A?ber Online-Plattformen kAfnnen Interessenten ihre Gebote abgeben,
was den Prozess erleichtert und beschleunigt.

Wie IAauft das ganze bei einem Immobilienverkauf ab?

Ablauf des Bieterverfahrens

Inserierung der Immobilie: Die Immobilie wird ohne Preisangabe inseriert, mit dem Hinweis auf das
Bieterverfahren, der Bietfrist und den Besichtigungsterminen.

Besichtigungstermine: Es ‘'werden-offene oder individuelle Besichtigungstermine angeboten, bei denen
Interessenten die Immobilie besichtigen kAfnnen.

Gebotsabgabe: Innerhalb der festgelegten Frist geben'die Interessenten ihre unverbindlichen Gebote
ab.

Auswahl des Angebots: Der VerkAaufer prAYft die Gebote und entscheidet, ob er eines annimmit,
weiterverhandelt oder alle ablehnt.

Vertragsabschluss: Nach Annahme eines Gebots wird der Kaufvertrag notariell beurkundet, wodurch
der Verkauf rechtskrAnftig wird.

Brauche ich in einem Bieterverfahren einen Makler?

Bieterverfahren mit oder ohne Makler?

Die DurchfAvshrung eines Bieterverfahrens erfordert Fachkenntnisse und einen hohen
organisatorischen Aufwand. Ein erfahrener Immobilienmakler kann den Prozess professionell begleiten,
von der Erstellung eines aussagekrAaftigen ExposA©s Aviber die Organisation der Besichtigungen bis
hin zur Verwaltung der Gebote und der finalen Vertragsabwicklung. Dies kann nicht nur den
Verkaufsprozess erleichtern, sondern auch dazu beitragen, den bestmAfglichen Preis fA%r die
Immobilie zu erzielen.

Wir beraten Sie gerne

Fazit

Das Bieterverfahren bietet eine alternative Methode zum traditionellen Immobilienverkauf, die
insbesondere in nachfragestarken MAgrkten Vorteile bieten kann. Durch die aktive Beteiligung der
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Kaufinteressenten an der Preisfindung kann ein marktgerechter und oft hAfherer Verkaufspreis erzielt
werden. Allerdings erfordert diese Methode eine sorgfAaltige Planung und DurchfAYshrung, weshalb die
UnterstA%itzung durch einen erfahrenen Immobilienmakler empfehlenswert ist.

Wenn Sie A¥iberlegen, Ihre Immobilie AViber ein Bieterverfahren zu verkaufen, steht lhnen Philipp
WeiA? Immobilien mit Expertise und Erfahrung zur Seite. Kontaktieren Sie uns fAvir eine
unverbindliche Beratung und erfahren Sie, wie wir Sie bei lhrem Immobilienverkauf unterstA¥stzen
kAfinnen.

Jetzt einfach online Termin buchen:
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